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Customer: 
Meeting Day :2022/0913
Meeting Method : face to face @A&W JP office
Meeting Agenda : Cooperation in sales promotion to consumers
Meeting Purpose : Q&A of Ryosan for their internal


Participants:
· Customer : Mitsuyhashi
（株）リョーサン　技術本部  システム技術部
　兼　ソリューション事業本部　車載ソリューション部
　三橋　康一　[ koichi mitsuhashi ]
　Mail : mituhask@eng.ryosan.co.jp
　〒101-0031　東京都千代田区東神田2-3-5
　　ＴＥＬ　03-3862-2740
ＦＡＸ 03-3862-2741
· 
· A&W : Suzuki
Summary:

They consider promoting our products to consumers aea
So there is several question regarding A&W and also products ( business part not technical)

　・イニシャル費用　有
　　ある一定の台数分のロイヤリティを含む。
　　金額については案件ごとに協議。
　
　・ロイヤリティ　有
　　金額については案件ごとに協議。

　・顧客実機への実装費用
　　イニシャル費用に込み。

　・ソースコード非開示

　・IOP/技術サポート　有
　　量産されている間は、IOP/技術サポート共に継続。
　　IOPはA&W様が所有しない端末については要協議。
　　（顧客からの貸し出し、顧客と共同購入など）














Action Item :
1. A&W : none
2. Ryosan : they will discuss internally　regarding the promotions
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